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PROFIL DE PREFERENCES CEREBRALES HERRMANN

Etudes des profils:

Médecine, Dermatologue

de I'ensemble de la base HBDI - 79 profils soit 0 % sur une population de 1620715 profils
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PROFIL DE PREFERENCES CEREBRALES HERRMANN

Moyenne de 79 profils

Moyenne 70
Min 30
Max 128

Mode cortical

o,

Factuel S1% Imaginatif
Quantitatif A @ Artistique
Critique Intuitif
Rationnel 70 Global
Mathématique Synthétique
Logique Simultané
Analytique Spatial
Mode 52% 48% MO(EIe
gauche droit
Conventionnel Emotif
Contrélé Sensib. musicale
Séquentiel Spiritualiste
Minutieux 71 Symbolique
Meneur Intuitif
Verbal B C Verbal
Lecteur Lecteur

49%
Mode limbique

—— scoregénéral = ------ sous pression
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PROFIL DE PREFERENCES CEREBRALES HERRMANN

Resol problemes
Contacts humains
Analyse
Organisation
Enseign Formation
Planification
Création
Concrétisation
Expression idées
Conceptualisation
Intégration
Innovation
Rédaction
Technique
Administration

Finances

Réponses (>3) aux Activités de Travail
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PROFIL DE PREFERENCES CEREBRALES HERRMANN
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PROFIL DE PREFERENCES CEREBRALES HERRMANN

lecture
voyages
musique écouter
cuisine
bricolage
jardinage
photographie
artisanat
natation
tennis

danse
camping
écriture

spect sportif
voile
collections
jeux de cartes
jogging

musique jouer

Réponses (2 et 3) aux Loisirs

trav du bois
péche
golf
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